关于积分卡和积点兑换
此类促销可以选择某类商品或一种商品，也可以是全公司的商品。
做法:
顾客购物额达到某一水准时给予点券或在积分卡中记录，当点券的数量或积分卡的积分达到一定的数量时，可换取奖品、商品或作为购物时的折扣金额。此种方式不直接打折，但对顾客有一定的优惠，可以维护商品的形象和价格。
积分卡或积点兑换的注意事项：
a．制定活动商品积分的标准要合理，既要能够帮助商品更多的销售，又不能让顾客有完成积分很困难的感觉。
b．积分兑换的奖品或商品的价值应该和购物金额成比例，对顾客要有持续的吸引力。
c．积点兑换所选择的商品对象应该是购买频率较高的快速消耗品，这样会激发顾客在最短的时间里完成积点，而达到刺激消费的目的。
d．积分卡和积点兑换应建立严紧的制度和流程，防止作弊现象的发生，失去活动的公平性，造成公司的损失。
