点石珠宝2004年五一黄金周营销策划修订方案

一、广东省外店铺的促销方案基本按原方案执行，分为抽奖、招聘形象代言人活动两部分进行。其中对抽奖部分作一些修改：

抽奖细则：
每个店铺设抽奖箱一个，里面30个乒乓球；

特等奖             免费赠送            1个

一等奖             1折                1个

二等奖             2折                2个

三等奖             3折                2个

四等奖             4折                8个

五等奖             5折                16个

1、 原则上每个顾客在选好商品之后才可以开始抽奖；

2、 顾客抽奖后按商品标价相应打折；

3、 顾客在未选好商品前，可以试摸奖，但无论摸中哪个奖项均作废；

4、 原则上保证每个顾客抽奖时里面有30个乒乓球，保证每个顾客的利益；

5、 有必要的话，可以将一、二、三等奖的乒乓球当着顾客的面放进抽奖箱；

6、 如果顾客同时购买二件以上商品，应先询问顾客是同时抽奖还是分件抽奖，按顾客的要求进行抽奖；

7、 抽奖时应该有二名以上店员在场，销售单上应有两人以上签名；

8、 特等奖、一、二、等奖每抽一个必须有顾客签名及联系电话，以便抽查；

9、 当天抽奖中奖项目及数量和报表同时汇报；

10、 如果个别顾客抽中5折的奖项而不愿意购买要求次抽奖时，应该婉言拒绝，并重申每件商品只能有一次抽奖机会；

备注：中奖概率论证结果：

试抽100次结果如下：

5折   47次

4折 于34次

3折   11次

2折   5次

1折   2次

特等奖   1次

平均折率  4.1折

二、广东省内店铺的促销方案分为抽奖、招聘形象代言人活动两部分进行。其中对抽奖部分作一些修改：

抽奖细则：
（全场6折的基础上）买满200---500产品可参加抽奖一次，

每个店铺设抽奖箱一个，里面30个乒乓球；

特等奖：送价值1000元首饰1件；                    1个

一等奖：送价值800元首饰1件；                     2个

二等奖：加38元送600元首饰1件；                  3个

三等奖：加38元送400元首饰1件；                  6个

四等奖：送精美礼品一份；                           18个

送完即止

注意事项：
1、原则上每个顾客在买好商品付款之后才可以开始抽奖；

2、顾客每张单只可抽奖一次；

3、顾客在未选好商品前，可以鼓励试摸奖，但无论摸中哪个奖项均作废；

4、原则上保证每个顾客抽奖时里面有30个乒乓球，保证每个顾客的机会均等；

5、有必要的话，可以将一、二、三等奖的乒乓球当着顾客的面放进抽奖箱；

6、抽奖时应该有二名以上店员在场，销售单上应有两人以上签名；

8、特等奖、一、二、等奖每抽一个必须有顾客签名及联系电话，以便抽查；

9、当天抽奖中奖项目及数量和报表同时汇报；

10、卖场各设赠品专柜一个，摆放赠品及礼品。并将专柜设于显眼地方。

11、 如果个别顾客抽中四等的奖项而不愿意接受要求次抽奖时，应该婉言拒绝，并微笑重申每件商品只能有一次抽奖机会；

注：广东省内中华思汀、佛山思汀、东莞石龙、珠海免税、珠海拱北、阳江店按省外抽奖方案执行。

POP广告风格和设计方案同原方案基本相同：分别为“我摸，我摸摸摸！”、“50万招聘形象代言人”两个内容。

以上方案均经过营运部各主任、经理论证并吸取了各店店长意见，获得一致同意。
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