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2004-11-15
XXX圣诞、元旦

时尚浪漫周活动方案
一、活动背景

随着圣诞节的来临，国内消费者的消费激情日见高长，尾随而至的元旦节，筑就了一个购物的高峰。圣诞、元旦，中西节日点燃了国内青少年的对于时尚浪漫的追逐热情，成为时下国内青少年最为推崇的节日之一，更是XXX品牌的消费受众一个年终时尚盘点的大好时机。为进一步提高XXX的知名度，拉近XXX与青少年消费者的距离，法国XXX中国营运中心推出“XXX圣诞元旦时尚浪漫周”活动，给国内广大XXX的新老朋友提供一个时尚浪漫的至佳理由。

二、活动目的

1、紧紧抓住本月销售高峰的来临，通过一系列系统性的卖场内外宣传布置，给顾客耳目一新的感觉，充分营造良好的购物环境，提升我司对外整体社会形象，提高XXX品牌知名度；

２、通过一系列连续的企划活动，吸引客流，增加人气，直接提升销售业绩。

3、为2005春夏时尚产品上市做预热。

三、活动时间

2004年11月20日——2005年1月2日

四、活动区域

XXX 国内各级（经销代理商）专卖店及专柜

五、活动宣传计划
1、海报：根据公司总体安排，由市场部设计。

2、场内外广告牌宣传。总体要求：活动公布一定要提前、准确无误，排版美观大方，主题突出。

　 3、卖场气氛布置。总体要求：节日气氛隆重、浓厚、大气。（由市场部配合单独出台方案，在此略。）

六、活动组织计划

分时间段的活动安排：

为使活动具有连续性、衔接性，容易记忆，将活动按时间段安排，轮番对顾客进行促销，持续刺激消费者的购物欲望，加深顾客对XXX品牌的印象，不断实施消费行为。

针对XXX品牌营运商：

活动执行期限：2004年11月20日-2004年12月20日

XXX各经经销、代理商适用该活动。

各地代理（经销）商一次性或累计订货10000元，送总价值500元的促销赠品；一次性或累计订货20000元，送总价值1200元的促销赠品；一次性或累计订货40000元，送总价值2000元的促销赠品；一次性或累计订货50000-80000元，按订货总额的8%送促销赠品；一次性或累计订货80000元以上（不含80000元），按订货总额的10%送促销赠品。

针对终端消费者：
活动执行期限：2004年12月18日——2005年1月2日

在各级XXX专卖店及专柜消费的所有顾客适用该活动（只限正价商品）

A、第一阶段

活动时间：12月18日—12月23日

活动内容：购物在XXX，双惊喜等你拿

市场分析：目前，积分卡和VIP贵宾卡是吸引顾客长期实施消费行为的一项有效促销措施，因此推出积分卡和VIP贵宾卡双优惠活动，以期吸引更多的顾客加入到XXX的品牌阵营中来。

 “顾客是XXX的上帝，XXX更离不开顾客的支持”，为了感谢给予XXX长期支持并忠实的新老顾客，值圣诞节来临之际特推出享受XXX VIP会员和积分卡双优惠活动，

1、凡在12月18日到12月23日期间光临XXX专卖店及专柜的消费者，购买任何正价产品并填表即可成为XXX VIP会员，享受所有正价货品九折优惠，优惠立即生效。

2、凡于此期间一次性购物满100元即可获得积分卡积分10分，以10：1的比例累计积分，积分卡由面值5分和10分两种构成，积分卡积分额可以累计兑换XXX精美礼品，积得越多礼品价值越高。让顾客在享受贵宾卡九折优惠的同时，又可体验积分卡带来的额外惊喜。当积分累计达100分时更可获得由XXX提供的额外惊喜哦。

B、第二阶段

活动时间12月24日

活动内容：贴心糖果，分享圣诞平安夜

圣诞平安夜无疑是圣诞的关键时间，更是年轻朋友相聚的大好时候，为此XXX特别为广大的青少年朋友准备了一份精美的糖果及圣诞帽。所有专卖店店员应统一着装，带圣诞帽，以营造圣诞节的气氛。

凡在12月24日当天前来XXX专卖店或专柜购物的消费者，购买任何XXX品牌的产品，不但可获赠积分卡和加入VIP会员阵营所带来的双重惊喜，更将获得有XXX专卖店提供的精美圣诞糖果一份及圣诞帽一顶。尽情享受美好的甜蜜时光。

C、第三阶段

活动时间：12月25日—26日
活动内容：相聚XXX，转（赚）定你的“礼”想

XXX主张一种自我的生活态度，追求与消费者的零距离接触，让购物和娱乐融合在一起，在12月25到26日，特别推出“相聚XXX，转（赚）定你的“礼”想”活动，让消费者通过自己的努力，把握机会，获得礼品，从而摆脱单纯的购物送赠品的形式，于娱乐在其中。

 凡在此期间，在XXX专卖店一次性消费满200元及以上者，不但可获得立即加入XXX VIP会员，及享受赠送积分卡。更可赢得三次转盘赢取礼品的机会，给前来购物的顾客一个施展身手的机会，若顾客转盘指定相应礼品，即可获得XXX提供的精美礼品一份，机会永不落空（XXX精美小包或2005精美日历），任何获得活动参与权的消费者都可获得法国XXX 2005精美日历一本

D、第四阶段
活动时间：12月27日至12月31日（31日后，不再赠送积分卡）

活动内容：XXX干爽鞋宝 给你双脚双倍呵护

通过前3个时间段的宣传及顾客亲身的体验，已经吸引不少的积分卡消费者，但还有很大潜力可挖，结合青少年追求时尚，追求流行、追求真爱无痕的浪漫特质，使其对XXX品牌印象更加深刻。冬日多雨时节，XXX鞋品需要更多的维护，“XXX干爽鞋宝”给所有XXX新老朋友带来舒适与温暧，在品味足下时尚之余，乐坛新秀XXX的同名专辑《XXX》正热卖，特在此活动期间加推购物送歌碟活动，使XXX与流行同步，树立品牌的领先地位。
凡在此活动期间，一次性购买XXX产品满200元者，即可获赠由XXX专卖店及专柜提供的“XXX干爽鞋宝”一只，给你双脚双倍的呵护。亦可作为馈赠双亲及女友的至真至爱的传情之物。XXX给你无微不至的关心，你送出一颗真情体贴的心。

活动期间如购物满350元及以上的消费者，除获得“XXX干爽鞋宝”一只外，还可获得《XXX》歌碟一张（限量赠送，5张/天）

建议：经销商店面配以音响设备，于当天放此歌碟。

E、第五阶段

活动时间：2005年1月1日至2日

活动内容：锁定2005，期待XXX时尚风。
凡于此两天前往XXX专卖店和专柜消费满200元及以上，赠送法国XXX 2005精美日历一本，更可获得2005春夏新品优惠券一张，消费者持此券可在法国XXX 2005春夏产品上市（新品上市将有上市海报）后购买任何一款春夏正价产品享受8折优惠，（一张优惠券仅优惠单件产品，注：期货优惠券不与贵宾卡同时使用）。

购物满450以上的顾客更可获得赠送“火鸡暖手袋”一个，让您温暖整个冬天。（限量赠送，10个/天）

**1日、2日期间，各地经销商专卖店可以结合当地的特点及商品库存情况，做一些特价品促销活动，以消化库存产品，使整个时尚浪漫周达到高潮。

七、费用预算：（略）
说明：本次活动以200家专卖（专柜）计算，同时考虑活动周期较长，及物料配送诸多方面的因素，建议活动预估费用分作两部分支出——（保险预算）

八、促销效益预估：（略）
九、宣传物料准备

各个时间段宣传海报，及总活动宣传海报

十、促销物料准备

积分卡、VIP贵宾卡、圣诞帽、糖果、《XXX》歌碟、小包、2005春夏新品优惠券、XXX日历，火鸡暖手袋，干爽鞋宝

十一、宣传物料文案

1、X架（各专卖店、专柜各配1个）

法国XXX 圣诞、元旦时尚浪漫周，好戏连台！追逐时尚的你准备好了吗？

第一阶段

活动时间：12月18日—12月23日

活动内容：购物在XXX，双重优惠等你拿

体验VIP会员卡及积分卡的双重惊喜优惠！

第二阶段

活动时间12月24日

活动内容：贴心糖果，分享圣诞平安夜

精美的糖果及圣诞帽，让你的平安夜与XXX一样充满时尚浪漫情怀！

第三阶段

活动时间：12月25日—26日
活动内容：相聚XXX，圈定你的“礼”想

过来试试吧？小小转盘，转出你的时尚心情！ XXX小包及精美日历，一道圈定在你的手中！！

第四阶段
活动时间：12月27日至12月31日

活动内容：XXX干爽鞋宝  双倍呵护真情无限

干爽舒适，一定是你双脚的最大渴望吧！《XXX》大热歌碟的磁性声音，时尚的你怎能抵挡？，XXX即将为您一一实现！

第五阶段

活动时间：2005年1月1日至2日

活动内容：锁定2005，期待XXX时尚风。

新一年的春夏，该准备点什么了吧？XXX早就为您想到了！还有精美日历等着你拿哦！

心动吗？赶快与XXX一起，分享这时尚双周吧。活动详情见XXX全国各专卖店（专柜）海报！

本次活动最终解释权归广州XXX实业有限公司所有

2、海报或POP（按阶段由工作人员派发）：

购物在XXX，双重优惠等你拿

活动时间：12月18日—12月23日

为了感谢给予XXX长期支持并忠实的新老顾客，值圣诞节来临之际特推出享受XXX VIP会员和积分卡双优惠活动。
1、凡在12月18日到12月23日期间光临XXX专卖店（专柜）的消费者，购买任何正价产品并填表即可成为XXX VIP会员，享受所有正价货品9折优惠，优惠立即生效。

2、凡于此期间一次性购物满100元即可获得积分卡积分10分，以10：1的比例累计积分，积分卡积分额可于当场兑换XXX精美礼品，如尚不够兑换，也可以累计承兑，积得越多送出的礼品越丰厚。让您在享受贵宾卡九折优惠的同时，又可体验积分卡带来的双重惊喜。

贴心糖果，分享圣诞平安夜

活动时间：12月24日

圣诞平安夜无疑是圣诞的关键时间，更是年轻朋友相聚的大好时候，为此XXX特别为您准备了一份精美的糖果及圣诞帽。

凡在12月24日当天前来XXX专卖店（专柜）购物的消费者，购买任何XXX品牌的产品，不但可获赠积分卡和加入VIP会员阵营所带来的双重惊喜，更将获得有XXX专卖店提供的精美圣诞糖果一份及圣诞帽一顶。尽情与朋友享受美好的甜蜜时光吧！

相聚XXX，圈定你的“礼”想

活动时间：12月25日—26日

XXX主张一种自我的生活态度，追求与消费者的零距离接触，让购物和娱乐融合在一起，在12月25到26日，特别推出“相聚NONAEM，圈定你的‘礼’想”活动，

 凡在此期间，在XXX专卖店一次性消费满200元及以上者，不但可获得立即加入XXX VIP会员，及享受赠送积分卡。更可赢得一次转盘赢取礼品的机会，一转您就可圈定你的心仪的礼品（可获得XXX小包一个或XXX 2005精美日历一本），只要你获得了转盘的机会都可获得法国XXX 2005精美日历一本！
XXX干爽鞋宝  双倍呵护真情无限

活动时间：12月27日至12月31日（27日后，不再赠送积分卡）

冬日多雨时节，XXX鞋品需要更多的维护，“XXX干爽鞋宝”给所有XXX新老朋友带来舒适与温暧，在品味足下时尚之余，乐坛新秀XXX的同名专辑《XXX》正热卖，特在此活动期间加推购物送歌碟活动。
凡在此活动期间，一次性购买XXX产品满200元者，即可获赠由XXX专卖店及专柜提供的“XXX干爽鞋宝”一只，给你双脚双倍的呵护。亦可作为馈赠双亲及女友的至真至爱的传情之物。XXX给你无微不至的关心，你送出一颗真情体贴的心。

活动期间如购物满350元及以上的消费者，除获得“XXX干爽鞋宝”一只外，还可获得《XXX》歌碟一张（限量赠送，5张/天）

锁定2005，期待XXX时尚风

活动时间：2005年1月1日至2日

凡于此两天前往XXX专卖店（专柜）消费满200元及以上，赠送法国XXX 2005精美日历一本，更可获得2005春夏新品优惠券一张，消费者持此券可在法国XXX 2005春夏产品上市（新品上市将有上市海报）后到指定专卖店（专柜）购买任何一款春夏正价产品享受8折优惠，（一张优惠券仅优惠单件产品，注：期货优惠券不与贵宾卡同时使用）。

购物满450以上的顾客更可获得赠送“火鸡暖手袋”一个，让您温暖整个冬天。（限量赠送，10个/天）
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