招商思路创新
　　招商是糖酒会的重头戏，是众多企业参会的目的，也是商家参会的主要目的之一。如何取得招商的良好效果？ 

　　对厂家来说，要想招商成功，必须要有创新。 

　　首先，要放弃那些让人感觉是圈钱的老套路，不要玩过多的花招，要用实在朴素的方法体现诚恳和新意；　 

　　其二，要出市场真正需要的好产品，最好该产品能填补细分市场的空白，极具市场发展空间，有可以做成细分市场的第一品牌； 

　　其三，聚焦在利益点的诉求上，做足市场利益点的文章，达到最佳吸引力，努力将利益点形成具体可行的赢利模式，让商家看到切实的赢利前景。 

　　其四，改变只要愿意掏钱就可得到代理权的传统观念，放弃只想哄商家入圈套，搞圈钱运动的侥幸心理，以负责的态度真正地从双赢的角度出发，谨慎地选择合适的商家，宁缺勿滥，分析商家的实力，组织结构，网络覆盖状况，经营产品特点，信誉状况等等，选择适合于赢利模式有效运作的商家；同时，厂家要给商家以系统的支持，如市场推广计划、人员支持、价差体系、宣传广告、终端管理等，利用好各种资源做好跟进工作，共同开拓市场，把蛋糕做到最大，从而达到厂家和商家双赢。 

　　对于商家来说，要练就一双慧眼，善于选择适合自己的厂家。 

　　首先，分析自身的特点，明确合适的经营规模、有优势的市场区域、善长经营的产品领域、愿意接受的价差水平等等。根据自身特点选择合作厂家，按照三条标准决定取舍。 

　　第一，厂家宣传的产品是否有真实市场需求的支持，是否存在明确可实现的利益点；如果产品宣传空洞无物，利益点模糊，则可排除。 

　　第二，是否形成具体可行的赢利模式，产品再好而没有合理的赢利模式，仍然不能实现赢利。 

　　第三，厂家是否提供有效的系统支持，如果前面两点都具备，又具有效的系统支持，则合作是有前途的，是一次良好的商机，要努力把握住。 

　　总之要透过现象看本质，知已知彼、去伪存真、去粗存精。　

