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    1、平稳增长，增幅略高于2004年 
    根据SDA 南方医药经济研究所的预测，2004 年医疗费用为2892 亿元、出口金额为384 亿元、医药工业总产值为4496 亿元、药品销售额为1727 亿，分别增长16%、9.09%、16.18%、15.52%。2005 年医药工业总产值不变价可达5281 亿元，同比增长17.46%；医药工业总产值现价4016 亿元，同比增长15.54%；药品销售额达1961 亿元，同比增长13.55%。 

    2、药价水平仍趋下降（引自广发证券） 

    药价水平下降的两大因素：政策降价和激烈竞争。 

    2003 年至2004 年发布了一系列药价改革政策，抑制高药价。2004 年上半年的抗生素“降价令”对24 个类约400 个规模的抗生素开始降价，实行最新的最高零售限价，24 种药品均为国家基本医疗保险目录品种，幅度为历史以来最大的一次，涉及金额达35 亿元。 

    2004 年4 月初，国家发改委下文，“已过发明国专利保护期、且与仿制GMP 药品品差价超过规定幅度的原研制药品，其临时性零售价格执行期限至2004 年8 月31 日”。按此规定执行，合资企业生产的已过专利期的原研制药品，降价幅度将在30%左右。2005 年此项政策落实的可能性极大。 

    医保扩容也是一把双刃剑，一方面新进入医保目录的药品其销售额可能加速扩大，另一方面进入医保目录也意味着进入国家药价规范，面临持续的限价之中。同时新医保目录在药品大幅度扩容的同时，进入医院招标采购的品种也将进一步增加，政府限价或者降价非常有可能是目录调整后的下一个步骤。 

    2005 年药品的竞争将日趋激烈，国内制药企业绝大多数为仿制药，新的药品管理注册办法实施后，仿制药品的门槛大幅降低，一个单纯的仿制药开发成本不足20 万元。2004年１-９月份，国家药品审评中心批准的仿制药数量猛增，与去年同期相比几乎有翻番的趋势。据南方医药经济研究所的统计资料显示，今年上半年仿制药品批准上市数量骤增，仅１-５月份获准上市的仿制药数量就达到了4237 个，而去年全年仅为6400 个，2002 年只有1400 个。其中除了部分属于国内仿国外的产品外，大部分都是国内仿国内的。这种趋势将会加剧同质化竞争，价格的下降将不可避免。 

    3、盈利水平较难乐观 

    2004 年医药行业的利润首次出现负增长，价格下降、成本上升、竞争激烈是基本因素。 

    2005 年这三大因素仍然存在。特别是价格下降与竞争激烈，将是影响医药企业利润的最主要因素。在2005 年价格下降趋势明确、竞争日趋激烈的前提下，医药企业的盈利状况难以有效改观。 

    4、行业集中加强、两极分化加剧 

    经过近几年的行业内部频繁收购兼并，我国医药工业企业已由原来6700 多家下降至2004 年底的4800 多家，但整体上看，医药企业的规模仍然偏小，难以获得规模效益，进一步兼并，增加行业集中度是行业特性及市场竞争的必然结果。 

    随着竞争的加剧，行业内部两极分化的现象进一步加剧。我国医药企业生产集中度和经济效益集中度提高迅速，两极分化形势日趋明显。我国前60 位医药企业销售收入占全国医药销售收入比重从1995 年的19.7%增加到2004 年的约40%，少数优势大企业和企业集团越来越强有力地左右着全国市场。绝大多数企业开工不足，超过三分之一的企业处于亏损状态。 

    清华医药总裁班的孙老师认为，2005 年两极分化趋势仍将进一步加剧，少数企业将获得更多的市场份额与利润份额。（清华大学中国医药企业总裁班 孙巍） [image: image2.png]





